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Predmluva
Digitalni nomadstvi

Co je to digitalni nomadstvi?
Co vSechno potrebuji, abych se stala digitalni nomadkou?

MUzu byt digitdlnim noméadem bez cestovani?

Jaka jsou negativa digitalniho nomadstvi?

Proc se tolik digitalni nomadstvi vychvaluje?

Za jak dlouho se stanu digitalnim nomadem?

Jak se vzdélavat, kdyZ jsem digitalni nomad?

Jak podnika digitalni nomad?

Je digitalni nomadstvi omezeno vekové?

Co musim jako digitalnf nomad - freelancer znat pro
Uspésné podnikani?

Je digitalni nomadstvi vhodné i pro studenta?

Jakou banku bys mi doporucil pro budouciho
digitadlniho nomada?



Blog

Jaké jsou whody a nevyhody webu ve srovnani s blogem?
Jak mit blog, ktery vydélava?

Jak rychle ziskat navstévniky svého blogu?

Jak zjistim, co mam na svém blogu Spatné?

MUZu se uzivit pres cestovatelsky blog?

Jaky bys doporucil redakeni systém pro blog?

Cim nejvice zaujmu ¢tenéfe nebo zékaznika?

Jak se dostat do povédomi lidi?

Penize

Je dobré si na podnikéni pdjcit penize?
Jaky je nejlepsi zplsob vydélavani na internetu?

Mam problémy se svymi zavazky, protoze mi zakaznici
dluzi, jak to resis?

Mam exekuci a chtél bych podnikat, jde to?

Zacal jsem podnikat, ale dostal jsem se do dluhové
pasti a nevim, jak z toho ven, co délat?

Jak vydélat dostatek penéz?
Jak zacit vydélavat pres affiliate?

Jak si nastavit cashflow v podnikanf?



Jak si nastavit cashflow v osobnim Zivoté?
Mohu se psanim textd uzivit?

Mé prijmy z podnikani jsou jednou skvélé a jindy nemam
ani na slozenky, mas s tim zkusenost?

Zakaznik mi neplati, co mam délat?
Existuje pasivni prijem?

Kolik potrebuju penéz, abych mohl zacit podnikat
na internetu?

Cetl jsem o dropshippingu, dé se tim vydélavat?
Opravdu plati firmy za product placement? Jak to funguje?

Co si myslis o pdjcce od rodiny nebo pratel?

Podnikani a prace

Jak poznam, ze se na podnikani hodim?
Jak najit vhodnou praci?
Jak pracovat na dalku?

Co musim védeét o autorském pravu k fotografiim
a dalsi grafice?

Jak najdu partnery pro své projekty?

Jak podnikat na internetu jako matka na matefské?
Co je to startup?

Jak zacit podnikat a kde si hledat zakazky?

Jak si udrzet pracovni moralku?

Jak zacit internetovy startup?



Jak ziskat investora pro svij projekt?

Jaké jsou vyhody a nevyhody s.r.o. vi¢i podnikanf
na volné noze?

Kde ziskavas nové kontakty?
Jak fesit konkurenci na internetu?
Co to obnasi podnikat jako student?

Je whodnéjsi pracovat na Zivnostenské opravnen,
nebo pracovni smlouvu?

Co je Svarc systém?

Cetl jsem, Ze je vyhodné mit misto Zivnostenského
opravnéni firmu v zahranici, tfeba v Anglii, je to pravda?
Co si myslis o zalozeni spolecné firmy 50 : 507

S kamarady chceme zacit spolec¢né podnikat, mame

si zalozit firmu?

Kdyz si hledas spolupracovniky nebo zakazniky, je néco,
proc bys spolupraci nenavazal?

Jak poznam dobrého obchodniho partnera

pro sv{j startup?

Jakou si Fict cenu za svou praci?

Chtél bych podnikat se svym zivotnim partnerem,
CO si o tom myslis?

Dostal jsem nabidku podilu ve startupu, chci to pfijmout,
ale bojim se povinnosti. Jaka jsou rizika?

v _vorv

Jak resis konflikt s klientem jako digitalni freelancer?

Premyslel jsem o néjakém podnikatelském inkubatoru,
doporucujes je?



Osobni rozvoj

Jak se odrazit ode dna?
Existuje néco po smrti?

Kde beres motivaci pokracovat dal, i kdyz se
ti néco nepodari?

Jaky byl tvlj nejvétsi nelispéch?

Je néco, co na internetu nechces délat?

Co je trolling? A jak s tim bojovat?

Da se na internetu ubranit “hejtim"?

Jak kombinujes digitalni podnikani s détmi?
Jak se vzdélavas po financ¢ni strance?

Jak najit rovnovahu mezi pracovnim nasazenim
a sportem?

Mél jsi uz syndrom vyhoreni?
Jak ovliviiuje podnikanf tvlj osobni a partnersky Zivot?

Mas zkuSenosti s mastermind skupinami
a co si o tom myslis?

Je lepSi mit jednoho mentora, nebo radéji vice?
Jak najit dobrého mentora?

Mas néjaky specialni systém na organizaci
osobnich i pracovnich Ukol{?

Jak si nastavujes priority?

Jaké ¢tes knihy?



Chodis na néjaké kurzy ¢i seminare? Pokud ano, na jaké?

Marketing

Jak dodilit lepSiho SEO?

Jak funguje PPC u Google?

Co je to affiliate?

Kupuje nékdo video kurzy?

Co je to e-book a proc jej vSichni pisi?

Jaké marketingové kanaly doporucujes pro freelancera?
Jaké socialnf sité pouzivas?

Které socialni sité povazujes za nejlepsi pro podnikani?
Kolik investujes$ do vytvoreni loga a brandu?

Popsal bys mi zakladni kroky prvotni propagace
projektu?

NemUzu se rozhodnout, do ¢eho investovat
na podporu prodeje, co pouzivas ty?

Weboveé stranky

MUze se tvorbou webu zabyvat i ¢lovek, ktery nikdy
neprogramoval?

Jaky redakcni systém nebo sluzbu bys doporucil pro
webové stranky?

Chtél bych se naucit zaklady webovych stranek,
jak zacit?



Jak se pohybuje cena webovych stranek?
Jak je tézké provozovat internetovy obchod?

Chtéla bych mit internetovy obchod na dovazené
zboZ7i z Anglie, vyplati se to?

Rozhovor s autorem
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Predmluva

Krasny den,

mozna mate rano nebo se chystate spat. Treba si jen davate
chvilku sami pro sebe. Jsem moc rad, Ze jste se rozhodli svoji chvilku
stravit se mnou. Tato kniha je pro mé velice wjimecna, je psana
formou otazek a odpovédi. Odpovédi nejsou citované z néjakych
Wikipedii ¢i zdroji z Google - kazdd odpoveéd nese urcitou Cast
mého Zivotniho pribéhu.

TiSe doufam, Ze odpovedi, které zde najdete, pomohou i pfi té
vasi cesté. Hrozné bych chtél, aby téch pribéhd se stastnym koncem
bylo co nejvice. Avézte, ze jste tomu mozna blize, nez si sami
pfipoustite. Treba se dokonce nachazite v situaci, kdy zrovna
potrebujete na danou otazku rychlou odpoved, néjaké popostrcen.

Kdybych se mohl vratit zpét v Case jesté na stredni skolu
a mohl bych si sebou vzit jedinou knihu, kterd by mi zménila Zivot,
vzal bych si dost pravdépodobné prave tu, kterou drzite v rukou.

Je to takovy almanach, ktery by mi pomohl zodpovédét mé
otazky a zaroven pochopit nekteré Zivotni souvislosti. Samozfejmé
jsem realista. A nebudeme rozebirat Casovy paradox, kdy jedno
zménéné rozhodnuti meni dalsi, a tim si sami meénime svoji casovou
osu. Velmi si uvédomuiji, ze samotna rozhodnuti tvaruji osobnost,
kterou se stavame.

| kdyz format, ve kterém je kniha psana, neumozruje dostavat
se do hloubky jednotlivych otazek, jsem presvedceny, Zze to v mnoha
pfipadech neni potfeba. Nekdy nepotfebujeme dlouhosahlé
filozofovani, ale jen chceme znat nazor druhé osoby na nasi, casto
skromnou otdzku. Moznd nam odpovéd pomdze, moznad ne.
DUleZité je vSak zkusit nahlédnout na problém i z jiné perspektivy.
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Vybéru otazek predchazel tff mésicni sbér dat pro-
stfednictvim online dotazniku. SeSlo se 344 otazek, které polozilo
257 respondentl. Rada otézek se opakovala nebo byla poloZena
rliznym zplsobem, ale ptala se na to samé. Tyto otazky jsem seradil
a odpovédi na prvnich devadesat naleznete v této knize.

Do seznamu jsem si dal 10 svych osobnich otazek, které se
sice do prvni stovky nedostaly, ale maji pro mne urcitou osobni
hodnotu. Zaméerné vsak nebudu prozrazovat, o které se jedna. Tato
kniha je vyjimecna jeSté v jedné véci. Poprvé jsem vyzkousSel prepis
mluveného slova do textd. Ve svych volnych chvilich jsem postupné
odpovidal na vSech 100 otazek, zaznamenaval si je do telefonu
a nasledné byly prepsany a editorsky upraveny do vysledné podoby.
Byl to experiment a zaroven jsem chtél ukazat, 7e napsat knihu Ize
i s nedostatkem ¢asu. Cas je totiz jedna z méla veli¢in, které mame
vsichni naprosto stejné. To, jak wyuzivame jednotlivé chvilky,
rozhoduije, kolik ndm ho ve vysledku zUstane.

Hrozné moc bych chtél podékovat mé kamaradce a zaroven
skvélé Zurnalistce Pavle Lokajové, ktera se mnou udélala velmi
detailni rozhovor, ktery naleznete na konci knihy. Rozhovor je ve
skute¢nosti urcita forma zpovedi. Sdilim v ném tu cast pribéhu,
o které jsem nikdy nehovoril. Takovou cast pribéhu, o které rada
podnikateld spiSe ml¢i. Jsem ale presvédceny, Ze jakmile si mdj
pfibéh prectete, budou vam jednotlivé odpovédi ze 100 otazek
davat mnohem vetsi smysl.

Preji pfijemné Cten.
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Otazka c. 1
Co je to digitalni
nomadstvi?

Byt digitalnim nomadem ma mnoho forem. Kazdy si k tomu
svému nomadstvi prijde vlastni cestou. Ja& mam k nému velmi
zvlastni vztah, pokud se to tak da fici, vnimam ho totiz jako evoluci

pracovniho trhu, jako nutnost, ktera musela prijit diky dostupnosti
internetu a technologiim.

"

U nas i ve svété je o obory, které se nejcastéji opiraji o digitalni
nomadstvi, nouze. Jsou to hlavné programatori, grafici, marketéri,
ale idalsi kreativni profese. A samozfejmé firmam nezbyva nic
jiného nez tyto lidi sdilet. To vas jako digitalni nomady stavi do skvélé
pozice, protoze si mdzete dovolit i véci, které drfve mozné nebyly -
tfeba vice cestovat, zvysit svoji cenu a nebo pracovat pro vice
zaméstnavatel.

Co je ale to digitalni nomadstvi? Je to v prvni fadé profesni
svoboda a Casovy zavazek. Profesni svoboda proto, Ze mate
moznost si praci délat po svém. ZpUsoby zadavani, komunikace
ataké platebni podminky jsou naklonény vasSim pozadavkim.
Naopak je to pro digitalniho nomada neskutecny casovy zavazek,
protoze co se nepromiji, je nedodrzovani termin( a ¢asovych
harmonogramd. To, co by védm ve firmach jako zaméstnanci
,snadno” proslo inékolikrat po sobé, udigitédlnich nomadd
neprojde, Casto plati pravidlo dvakrat a dost.

Ano, mUZete pracovat na dalku a pfitom cestovat. Ale tento
zivotni styl je vykoupeny néecim, co ne kazdy ma. Spolehlivost.
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Zasadovost. Loajalnost. Proto je digitalni nomadstvi velmi podobné
jako podnikéani. Mlzete to délat, ale pokud nebudete spolehlivy,
budete Spatnym nomadem. Stejné tak byste ve stejném srovnanf
byli Spatnym podnikatelem.

Digitalnim nomadem mé vlastné zacali nazyvat moji zakaznidi,
kdyz jsem Fidil svoje podnikani z cest. Nebyla to jen Asie, ale i rdzné
cesty po Evropé. Ja jsem to samoziejmé vnimal Uplné jinak, bral
jsem to jako normalni soucast podnikani. A ano, jako digitalni nomad
nemusite sbirat drobné z blogu, nemusite psat e-book o cestovani
anemusite psat clanky arecenze s affiliate kodem. Digitalnim
nomadem muZete byt bez toho vieho.

Vlastné mdzeme fict, Ze jsou tfi typy digitalnich nomadu. Jedni,
kteff o sobé velmi ddrazné fikaji, Ze jsou digitdlnimi nomady. Tito
nomadi casto piSi o cestovani a digitalnimu nomadstvi jako stylu.
Vydélaji si néjakou korunu z nejrdznéjsich zdrojd, néco z affiliate,
neco z reklam a tak dale. Velké penize to moc nejsou, a proto si to
doplnuji profesni dovednosti. Ale na tu nemaiji tolik ¢asu, protoze
resi blog, videa a vSechen hlavni ¢as investuji do vybudovani image

digitdlniho nomada.

Druhou skupinou jsou digitalni nomadi freelancefi, ja jim

s oblibou fikéam digitalni freelancefi. Lidé, ktefi prosté pracuj
apritom cestujl. Casto jsou vpracovnim poméru s néjakou
agenturou, firmou, kterd jim tento zpUsob Zivota umoznuje. Neni
neobvyklé, Ze délaji pro malé mnozstvi agentur. Majl praci jistou,
maji jisty svlj prijem, svou energii davaji do préace. Zbytek casu

investuji do zivota a cestovani. Nevadi jim oznacenf digitalni nomad
a Casto na to zareaguji s Usmévem.

o

Treti skupinou jsou podnikatelé - lidé, ktefi maji zabéhly
business. Maji své firmy, e-shopy nebo agentury. A protoze miluji
cestovani, zafidili si to tak, ze nemusi ve svém businessu fyzicky

pUsobit a dokazi ho fidit na dalku. Vétsinou nemajf radi oznaceni, Ze
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jsou digitalni nomadi. Maji tak néjak vsugerovano, ze digitalni
nomadi jsou skupina lidi, co cestuji a Ziji nizkonakladové. To ale oni
nejsou, ikdyz treba primo nerozhazuji. Tuhle skupinu s radosti
oznacuji spiSe jako digitalni podnikatele. Od digitélnich freelancer(
se lisi tim, ze vétSinou vlastni nebo spoluviastni néjakou firmu i
firmy.

O zadné skupiné nemdzeme frict, jestli je lepsi nebo horsi.
Vzdycky to odradzi zpUsob Zivota dané osoby a hlavné casu, ktery
méame chut rdzné investovat.

Mé digitalni nomadstvi zacalo asi nejvice v Thajsku, kdyZ jsem
odjel z Ceska anechal jsem za sebou firmu stémér desitkou
zaméstnancl. Legracni a vlastné velice prijemné bylo, Ze kdyz jsem
se vratil vecer z nejrliznéjsich vyletd, lidé ve firmé prisli do prace. To
bylo nékdy kolem 8-9 rano v Cesku. Opravdu moc pifjemny ¢asovy
rozdil.

J& si casové rozdily hrozné rychle zamiloval. Doma jsem byl
zvykly pracovat po nocich, o svatcich avikendech, protoze to byl
vlastné jediny cas, kdy jsem mél klid a nikdo mi nepsal nebo po mné
neco nechtél. Mohl jsem byt konecné produktivni. Nepatfim mezi
lidi, kteff se boji pracovat, nemam problém si narazove i dlouhodobé
poradné maknout. Prace ale Casto nedava prostor pro kreativitu,
inovaci, na to potrebujete alespon na kratko maly odstup.

Poznamky:



)
I

Otazka c. 88

Co je to e-book a proc

/V/

jej vsichni pisi?

E-book neboli elektronickd kniha, je asi tim nejoblibenéjsim
nastrojem aformou Sifeni obsahu a filozofie prostrednictvim
internetu. Benefitl, pro¢ vsichni tvorf e-book, je hned nékolik.

Prvnim a hlavnim  benefitem je, Ze e-booky jsou velmi
nizkonakladové. Na rozdil od klasickych tisténych knih neprochazi
tak naro¢nou sazbou, vibec nemusite fesit tisk jako takovy nebo
dorucenf tradi¢ni postou. Diky tomu mUZete e-book pofidit daleko
levnéji, ale zaroven ziskovost je pro vas vyrazné vyssi.

Dal$im dUleZitym benefitem je i proces samotné tvorby, protoze
e-book mlzete psat v prakticky jakémkoliv textovém editoru, bude
vam stacit obycejny Word, kde na vystup pouZijete napfiklad PDF
format a diky tomuto uz vytvafite elektronickou knihu, pokud bude
mit dané nalezitosti.

E-book je také velmi zadanym marketingovym nastrojem
protoze dost Casto vidite, Ze za stazeni e-booku si autor vyzada vas
e-mail, atim na vas zisk& kontakt a m{ze svami dal pracovat jako
s potencialnim zakaznikem.

Diky témto hlavnim kritériim je e-book velmi oblibeny.

Kdybych mél vice rozebrat elektronickou knihu jako takovou, tak
si myslim, Ze je to zaroven skvély nastroj pro Sifeni povédomi
o brandu daného autora. Snadno se muzete stat virdinim, pokud
date zdarma e-book, ktery bude mit hodnotny obsah. Uzivatelé jej
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mohou velmi snadno sdilet mezi svymi prateli a lidmi obecné. Toto
sireni déle mdzete umocnit placenymi PPC kampanémi a névratnost
nebo ziskovost po marketingové strance je obrovska.

Co se tyCe samotné vyroby elektronické knihy, jak jsem jiz zminil
- postaci vdm na to jednoduchy textovy editor, ale pokud chcete
posunout tvorbu e-booku na wyssi level, tak se urcité nevyhnete
elektronické sazbé, jako to vidite u ostatnich knih s tim rozdilem, Ze
vystup je Casto PDF format.

Knihy je mozné ¢ist v rlznych Ctecich zafizeni. Pro Cteci zarizenf
jsou specialni formaty, napfiklad epub.

E-booky maji jasna specifika, nelze zaméenovat elektronické knihy
a propagacni letdky, na coz dost ¢asto mUzZete narazit u blogerd,

kterf vam dajf ke staZenf nejrdznéjsi e-booky, ale ve skutecnosti je to
tfeba desetistrankovy propagacni letak.

Ja jsem nikdy neuvazoval stat se autorem knizek. Opravdu. Ve
Skole jsem byl rad, kdyz jsem z ceského jazyka prolezl. Ve slohu jsem
mél pokazdé problém se drzet nastaveného formatu a vzdycky jsem
spadl do hlubokych filozofickych Gvah.

Pamatuiji si, kdyz jsem dostal nedostateCnou za praci na téma
Rodina. Profesor mi na gymnaziu zapisuje znamku do studijniho
prikazu a fika: ,Mikes, nedostatecné. Nesplnil jste zadani. Ale pocetl
jsem si, ve vas néco bude.” Ja samozfejmé na to reagoval odfrknutim
a komentarem, kdy se celd tfida zasmala. AZ se zacatkem blogovani
a vlastné napsanim prvni knizky, jsem se znovu nad slovy zamyslel
a kdovi, tfeba to nebyla jen ironicka poznamka.

Atak to vlastné s autory je. Kdyz budeme schopnosti lidi ve
Skolach hodnotit podle tabulek a nastavenych norem, prosté
zakonité nemzeme odhalit to, v ¢em budou v budoucnu vynikat.
Neumoznime jim zkouset, v ¢em by mohli byt dobfi, vzdyt po vSech
chceme to stejné. A déjiny jsou dikazem toho, Ze tak to prosté
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v Zivoté nechodf - nejvétsi myslitelé nebyli vzorovi studenti. Je preci
pfirozené, Ze pokud nejste na ¢isla, mate rozvinutou treba kreativni
Cast, chapete abstrakci, pocity. Ne, Ze jste lajdaci. Zpomalen.

Nikdy si nenechte namluvit, Ze napsani knizky nezvladnete.
A nebudte sami svou nejvetsi prekazkou. Nepresvédcujte se o tom,
e vlastné neumite psét. Nefeste formu. Reste to, co chcete lidem
sdélit. Reste pFibéh, ktery chcete vypravét.

Jak jsem jiz zminil, ja jsem své psani zacal blogovanim. Ze
zacatku jednoduché clanky, pozdéji jsem zacal vice rozebirat rdzna
témata. Zapisoval jsem si poznamky a z téch délal material, ktery by
mohl pomoci i druhym. A vlastné psanf blogu mé pfivedlo k napadu
napsat knizku. Vzdycky mé bavilo zacinat nejrliznéjsi projekty, bylo
mi vlastné Uplné jedno, co to bylo za projekt. Popravdé receno, mam
to tak do dnes, miluju tu energii u lidi, ktefi jdou do néceho
neznamého. Jsou pro meé nesmirnou inspiraci, kdyz vidim, jak oni

sami bojuji s presvedcenim, zda do toho jit & ne. Je nesmirné
motivujici sledovat rozvoj ¢lent v tymu.

A kdyz uz jsem resil nekolikaty projekt, zacal jsem uvazovat
o néjakém privodci. Vlastné to bylo kvlli tomu, Ze jsem na ty stejné
dotazy odpovidal porad a porad dokola. A tak jsem si fekl, Ze sepiSu
néjaky material pravé pro zacinajici podnikatele. Chtél jsem tisténou
knihu. Hrozné moc. Byl jsem nezkuseny. Vibec jsem nevédél, jak
vydavani knizek funguje. Prvni, co mé napadlo, je ozvat se do
prvniho velkého vydavatelstvi, které jsem znal - vydavatelstvi, které
stoji za knizkami zvucnych autor. Napsal jsem tedy do redakce
a prislo velké prekvapeni, dockal jsem se odpovedi. Dokonce mi
sami navrhli osobnf schizku, Ze maji zajem o to, abych pro né knizku
na dané téma napsal. Potkal jsem se s moc pfijemnou pani, ktera
méla na starosti publikace o podnikani. A svéfila se mi, Ze moc
autor( v této oblasti neni. A uz viibec ne pro tématiku startup.
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Jasné, 7ze mi to lichotilo a citil jsem se chvilku idClezité,
netrvalo to dlouho a dostal jsem nabidku kontraktu. Byl jsem ale
prekvapeny, jaké méli nastavené podminky pro autory. A da se fict,
7e to moc milé prekvapeni nebylo. Dnes uz o tom psat mohu -
podminky micenlivosti jsou pryC. Nejvetsi prekvapeni bylo
dodrzovani metodiky psani, jestli jste nekdy psali bakalarskou nebo
diplomovou praci, tak budete presné védét, ocem mluvim.
Vysvétlovani nejasnych vyrazd, citace zdrojl. DodrZeni slohového
formatu. Vytvoreni osnovy ajeji plnéni. Minimalni prostor pro
abstrakci a kreativitu. Alespon pro me.

Asi se nemusim rozepisovat, co to pro meé znamenalo, pro
mé, ktery ve slohu dostaval Spatné znamky za to, Ze se nedrzel
formatu. | presto vsechno jsem byl dostate¢né namotivovany, takze
jsem to tehdy nevidél jako prekazku.

Posledni prekvapeni bylo v podobé odmény. Dostal jsem
nabidku 8 % z ceny prodeje knih a 10 000 K¢ za napsani knihy.
Chapete. Jste autor, ale vlastné mate mensi odménu nez clovék
v proviznim programu na e-shopu, kde se kniha bude prodavat.
Ano, garantovali mi minimalni pocet vydanych knih, tedy 2 000 kus.
Ano, zafidi sazbu, korekci a dalsi tiskariny. Ale 8 %? Nevad, ja knizku
preci nechtél psat pro penize, chtél jsem mit prdvodce pro kolegy,
klienty, partnery. Avite, co jsem udélal? Ano. Kontrakt jsem
podepsal.

Ve zkracené verzi to dopadlo tak, Zze jsem rok knizku psal.
Pripadal jsem si jak Skoldk, ktery je neustale kontrolovan a ktery se
snaZi mit sv{j domaci Ukol z krku. | pfesto vSechno jsem knihu témér
dokoncil, 200 stran surového textu. Mezitim jsme s Lenkou odjeli do
Thajska, kde se vSechno zménilo.

Pamatuji si dodnes ten pocit z rozhodnuti, které jsem udélal.
Vypovédeél jsem smlouvu vydavatelstvi a rozhod! se knizku napsat po
svém. Byla to neskutecna uleva. Néco jako kdyz se ucite na zkousku,
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jdete do skoly a hledate, kde vlastné ty zkousky budete délat. Pak
zjistite, Ze zadné zkousky nejsou. Je pravda, Ze vydani svépomoci pro
mne znamenalo ozelet tiSténou verzi, protoze tehdy jsem na to jesté
nemél penize. Ale to vibec nevadi, protoze i to byla lekce, na kterou
se neda zapomenout.

Rozhodnuti jsem udélal v Bangkoku. V parku. Sedime
s Lenkou na lavicce, pfed nami je velmi stary pan, ktery visi hlavou
doll a déla ve dvou vtefinovych intervalech sklapovacky. Tipujeme
ho na 60 let a vic. Tohle v Cesku jen tak neuvidf. Je ti GpIné jedno, Ze
kousek od tebe lozi dvou metrovi jestéfi. Ziras na toho dedu, jak
jede svou tricatou sklapovacku. Ten den jsem poslal vypovéd a zacal
psat o startupech od Uplného zacatku. Samotné napsani knizky pak
Slo prekvapivé snadno. Mél jsem své vlastni tempo, své vlastni
myslenky, které jsem mohl za pochodu menit. Nikomu jsem se
nemusel zodpovidat, jak to piSu a proc piSu to, co pisu.

Atak se zacinaji objevovat fotografie, jak sedim na plazi
s notebookem na kliné a néco déldm. Nepracuji. PiSi svij e-book.
V parku. Na lodi. Vletadle iu more. Bylo to krasnych a velmi
produktivnich ¢trnact dni. Nemyslete si ale, Zze jsem byl otrokem
psani. Psal jsem dvé hodinky rano a hodinku vecer. Jak jsme se vratili
z Asie, tak mi trvalo zhruba mésic, nez jsem vyresil design knihy,
sazbu a gramatickou korekci. Hrozné jsem se t&Sil, az se zacne
prodavat. M@l jsem z toho hrozné dobry pocit. Ze to bude pecka.

Udélal jsem web a zacal prodej. Ted té urcité zajima, jak to
dopadlo, ze? Cenu jsem mél nastavenou na 499 K¢ Pro porovnani,
vydavatelstvi chtélo tu moji knihu prodavat néjak mezi 250-300 K¢,
samoziejme je tu zasadni rozdil. Z ¢astky 499 KC je témer vse mé.
Od vydavatelstvi bych dostal 25 K¢ za kniZku, a to si jesté strhnou
DPH. Dnes uz mam konecna cisla. Prodal jsem celkem 293 kusU za
plnou cenu a132 kusl za zvwhodnénou. Celkova trzba byla
neskutecnych 179 000 K¢ bez par drobnych. Vyrazilo mi to dech. Ani
ne tak ta castka jako spis ta jednoduchost od prvni véty az po
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samotny prodej. Z&dné prekazky. Prakticky nulové néklady. Kdyz
pominu zaplaceni 3 500 K¢ redaktorovi Mladé fronty za gramatickou
korekci. Sazbu i design jsem si Fesil sam.

Prosim, pokud citite, Ze chcete sdilet informace, udélejte to.
Knihou mdzete sdilet pocity, zkusenosti, pribéhy. | pres obrovsky tlak
multimédii a video produkce jsou knihy tou nejmocnéjsi zbranf pro
Sifeni myslenek. O textu premyslite. Kazdé slovo si v duchu
prefikavate. S knihou travite hodiny nebo dokonce dny ¢i tydny. Ja
tedy s knihou dost ¢asto travim i mésice a roky.

Nehledejte prekazky anebojte se, Ze se knizka nebude
prodavat. Ze ji nikdo nebude &st. Tak co. KdyZ se nebude prodévat
nebo Cist, nic se nestane a vy jste méli prostor si pfi psani knihy dat
dohromady myslenky a pocity. | kdybyste neprodali ani jednu knizku,
porad ziskate tu zkuSenost, kterd vam zméni zivot. Mozna trosku

a mozna mnohem vic nez byste ekali. Ale zméni. Slibuji.

Ja dnes knizku davédm lidem zdarma. Svij Ucel splnila. Udélala
mi radost. Zaplatila mi celé cestovani po Asii a oteviela mi dalsi
moznosti, o kterych jsem nemél ani tuseni. Pokud ji chcete ziskat,
navstivte mUj blog atam se urcité doklikdte do mist, kde je ke
stazeni. A pokud ne, tak mi napiste. Rad ji poslu.

Pozndmky:
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